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Preisbildung Wie entsteht Preis?

Preishöhe Preislage?

Preisdifferenzierung verschiedene Preise
für best. Zeit, Person usw.

Preisveränderung Preisstrategie?

Preismodelle Preisstrategie?

Anschreibekredit

Kreditkarte

Ratenzahlung

Refinanzierung
durch Bank

Drittfinanzierung

Leasing

Factoring

Forfaitierung

Funktionsrabatte
Funktionen beim Absatz

Großhandel, Barzahlung

Zeitrabatte

Einführung

Aktionen

Saison

Frühbezug

Mengenrabatte

Personalrabatte

Treuerabatte

Kundenrabatte

Allg. Geschäfts-
bedingungen

Vertragsbedingungen

nach Lieferart

Lieferzeit

Mindestmengen

Umtauschrecht

Teilzahlung

Kompensationsgeschäft

Zahlungsziel

Der Preis allein ist nicht mehr der entscheidende 
preisliche Faktor im Rahmen der Kaufentscheidung!

Weis, S. 94

Leasing= Nutzungsrecht statt Eigentum 
Factoring=Forderungen verkaufen 
Forfaitierung=Exportfinazierung durch Wechsel, Aval, 
Bankbürgschaft
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